i@, marble
%7 imaging

Business Development & Partnership Manager Defence and Govern-
ment DACH (m/w/d)

Uber Marble Imaging

Marble Imaging ist ein deutsches NewSpace-Unternehmen, das die europdische Erdbeobachtung
mit einer eigenen Satellitenkonstellation und Kl-gestUtzten Analysen weiterentwickelt. Unsere sehr
hochauflésenden multispekiralen Satelliten werden relevante Gebiete bis zu stindlich erfassen. Da-
mit schaffen wir schnelle, versténdliche und direkt nutzbare Erkenntnisse fur Sicherheit, Nachhaltig-
keit, Klimaanpassung und Katastrophenschutz.

Uber das Business-Development-Team

Als Teil unseres Business-Development-Teams unterstUtzt du die Vermarktung unserer Erdbeobach-
tungsdaten und Analyseldsungen in Europa. Zu den Aufgaben gehdren der Aufbau neuer Kunden-
beziehungen, die Betreuung bestehender Partner sowie die Gewinnung neuer Kunden aus dem zivi-
len und sicherheitsrelevanten Umfeld. Dabei verbinden wir Marktkenntnis, technisches Verstdndnis
und Uberzeugende Kommunikation.

Standort: Bremen oder Frankfurt am Main. Die Position erfordert regelmdBige Présenz an einem der
beiden Standorte.

Ziel der Position

Der Business Development & Partnership Manager Defence and Governnment unterstUtzt den strat-
egischen Ausbau des Defence-Geschdafts von Marble Imaging mit Fokus auf deutschsprachigen
Sicherheits- und Verteidigungskunden. Die Rolle verbindet sicherheits- und verteidigungspolitische
Kommunikation, militérisches Stakeholder-Management, Geschdéftsentwicklung und die Ubersetzung
satellitengestitzter Erdbeobachtung in konkrete militérische Anwendungen.

Ein besonderer Schwerpunkt liegt auf dem Aufbau eines strategischen Kommunikationsarms fUr den
Defence-Bereich. Als Teil unserer Defence-Taskforce soll die Position gegenuber Bundeswehr, Mini-
sterien, Behdrden, politischen Entscheidungstrégern und weiteren sicherheitspolitischen Institutionen
sichtbar und glaubwUrdig vertreten.

Kernaufgaben
Defence Business Development

e UnterstUtzung bei der Identifikation, Qualifizierung und Weiterentwicklung von Geschéftsmog-
lichkeiten im Defence- und Government-Markt (DACH,).

e Pflege bestehender Kontakte sowie systematischer Aufbau neuer Beziehungen zu Bundes-
wehr, Ministerien, Behoérden, Beschaffungsorganisationen, Forschungseinrichtungen und In-
dustriepartnern (D+ ACH).

e UntferstUtzung bei Kundengesprdchen, Angebotsprozessen, Ausschreibungen, Férdervorha-
ben und strategischen Partnerschaften.

e Erstellung von Markt-, Wettbewerbs- und Stakeholder-Analysen.

e UnterstUtzung bei der Entwicklung von Go-to-Market-Ansatzen fUr militarische EO-Daten, Anao-
lyseprodukte und digitale Services.
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Militarische EO-Use-Cases und Nutzeranforderungen

e |dentifikation und Definition konkreter milit@rischer Anwendungsfélle fir sehr hochauflésende
Erdbeobachtungsdaten und Kl-gestUtzte Analysen.

e Strukturierte Aufnahme und Bewertung operativer Nutzeranforderungen.

e Ubersetzung militérischer Bedarfe in technische, produktbezogene und kommerzielle Anfor-
derungen.

e Enge Zusammenarbeit mit den Product-, Analytics- und Engineering-Teams zur Weiterent-
wicklung Defence-relevanter Produkte.

Strategische Defence-Kommunikation

¢ Mitentwicklung und Umsetzung einer Kommunikationsstrategie fUr den Defence- und Govern-
ment-Bereich.

e Erstellung von Présentationen, Briefings, Positionspapieren, Hintergrundinformationen und Ge-
spréchsunterlagen fUr militérische und politische Zielgruppen.

e Vorbereitung gemeinsamer 6ffentlicher Auftritte mit den militGrischen Beratern von Marble
und weiteren Unternehmensvertretern.

e Reprdsentation von Marble auf Defence-Messen, sicherheitspolitischen Konferenzen, Bundes-
wehr-Veranstaltungen und institutionellen Dialogformaten.

e Vorbereitung und DurchfUhrung von Vortradgen, Panelbeitrdgen, Workshops und moderierten
Gesprachsformaten.

Interne Zusammenarbeit
Die Position arbeitet eng zusammen mit:
e dem Business Development Defence & Space-Team,

den militérischen Beratern von Marble,

Product und Data Analytics,

Space Segment und Mission Engineering,

Marketing und Corporate Communications

Die Rolle soll insbesondere die Verbindung zwischen militérischer Nutzerperspektive, strategischer
Kommunikation und kommerzieller Geschdaftsentwicklung herstellen.

Was wir dir bei Marble Imaging bieten

e Mitarbeit in einem deutschen NewSpace-Unternehmen, das die Erdbeobachtung mit einer
eigenen Satellitenkonstellation und innovativen Analyselbsungen weiterentwickelt.

e Ein dynamisches, interdisziplinéres und internationales Team mit viel Gestaltungsspielraum.

e Beteiligung an unserem Virtual Share Option Plan (VSOP).
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Bei Marble Imaging schaffen wir ein offenes, wertschatzendes und inklusives Arbeitsumfeld. Unter-
schiedliche Perspektiven stérken unsere Innovationskraft und helfen uns, globale Herausforderungen
besser zu 16sen. Wir begriBen Bewerbungen unabhdngig von Herkunft, Geschlecht, sexueller Orien-
tierung, korperlichen Fahigkeiten oder persénlichem Hintergrund.

Gestalte mit uns die Zukunft hochauflésender Erdbeobachtung und Kl-gestitzter Analysen.

Kontakt: recruiting@marble-imaging.de oder direkt an:

Alexander Epp
Leiter Business Development, Marketing und Sales
alex@marble-imaging.de

Marble Imaging GmbH
Court of Registration: Amtsgericht Bremen, HRB 41893 HB
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